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赢创工业集团发布 2013 年财报 
我们取得战略性成功—— 
尽管市场环境艰难，赢创仍保持稳健业绩 
 

 董事长英凯师博士表示：“我们实现了公司的战略目标：赢创

已经成为一家特种化工的上市企业。面对艰难的市场环境，

我们仍保持了稳健的业绩。” 
 2013 年经营业绩： 

 集团销售总额达 129 亿欧元，自有业务的销售势头良好 
 调整后 EBITDA 达 20 亿欧元，主要受价格因素影响，

较去年极高水平有所下跌 
 调整后 EBITDA 利润率达 15.6%，具有吸引力 

 研发投入高达 3.94 亿欧元，研发费用占比为 3.1% 
 2014 年展望：预计销售额小幅上升；调整后 EBITDA 在 18

亿到 21 亿欧元之间 
 
埃森——赢创工业集团近期公布了2013 年业绩报告。“赢创在法兰克福股

票交易所成功上市，并于去年夏天剥离了房地产领域的相关业务，公司 
已成功转型为一家专注特种化学品业务的企业。2013年，公司实现其增

长策略，顺利完成了首批投资项目，” 赢创工业集团董事长英凯师博士说

道。 
 
2013年，整体经济形势比预期更为严峻。虽然销售额有所提升，但售价

下跌影响了赢创的经营业绩。“尽管市场环境艰难，我们的业绩仍然表现稳

健，”英凯师表示。“我们将进一步提升公司的运营及行政效率，并系统地

改善成本管理。这将提升公司的竞争力，并支持我们的盈利性增长，”他强

调。 
 
赢创预期，2014年的销售额将较去年小幅增长（2013年：129亿欧

元），预计调整后EBITDA将在18亿到21亿欧元之间（2013年：20亿欧

元）。 
 
集团自有业务的销售势头良好，经营业绩稳健 
2013年，亚太和北美地区的经济增长放缓，这两个重要市场的终端行业

客户受到波及，进而影响了公司的业绩表现。欧洲经济持续疲软亦对公司

业绩造成影响。充满挑战的市场环境对某些重点产品的售价造成压力，令
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其售价明显下滑。但另一方面，全球需求持续高企，推动销量显著上涨，

在2013年下半年尤为突出。 
 
2013年，集团自有业务的销售额稳定，较去年微跌1%。这主要是因为售

价下跌了5个百分点，而销量上升了4个百分点。加上其它因素包括2012
年剥离两项小型业务（令销售额下跌2个百分点）及汇率影响（令销售额

下跌1个百分点），总体销售额下跌4%至128.74亿欧元（2012年：

133.65亿欧元）。 
 
经营业绩较去年的极高水平有所回落，主要是由于某些重点产品的售价下

跌。总体而言，调整后EBITDA下跌19%至20.07亿欧元（2012年：

24.67亿欧元），而调整后EBIT下跌25%至14.24亿欧元（2012年：

18.87亿欧元）。调整后EBITDA率为15.6%，公司的盈利水平仍相当具有

吸引力（2012年：18.5%）。 
 
提升研发活动 
鉴于研发在战略上的重要性，自2009年起，赢创在研发方面的投入以平

均每年9%的速度增长。2013年的研发投入从去年的3.82亿欧元增长至

3.94亿欧元，研发费用占比3.1%。卓越的创新能力将在未来数年持续支持

赢创的增长战略。公司目前拥有约500个研发项目。最新的研发成果包括

新型氨基酸源，用作水产饲料添加剂、窗户绝缘材料，以及生物基原材

料，可替代石油基的氨基十二烷酸生产聚酰胺12，该产品可应用于汽车行

业。 
 
专注提升效率，启动“卓越行政”项目 
2012年初实行的On Track 2.0 效率提升计划已取得显著的进展，该计划

旨在进一步提升生产效率。此计划启动仅24个月，公司已实现每年节省资

金超过2.8亿欧元，计划的目标是到2016年底每年节省资金5亿欧元。 
 
继成功上市和专注特种化学品业务之后，赢创于2013年9月启动了“卓越

行政”项目，以进一步增强其竞争优势，并优化行政流程质量。至2016年
底，该项目每年最多可带来2.5亿欧元的成本节约。2013年下半年，公司

完成了第一轮的行政架构重组。 
 
2014年展望 
赢创预期，主要受工业化国家推动，全球经济增长将在2014年有所回
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暖。然而，央行会否收紧货币政策仍存在很大的不确定性，这可能会阻碍

新兴市场的发展。 
 
销售额和利润 
假设经济环境有所好转，赢创预计销售额将在 2014 年小幅上升（2013
年：129 亿欧元）。2014 年能够维持去年下半年的良好发展势头，首批

投资项目顺利完成可支持销售额的进一步增长。 
 
总体而言，赢创预计调整后EBITDA将在18亿到21亿欧元之间（2013
年：20亿欧元）。当比较2014年的利润变动时，请留意2013年初的产品

售价导致了高盈利水平。 
 
大中华区业务稳定增长 
目前，赢创正执行总额超过60 亿欧元的增长计划，其中很大一部分将投

入包括中国在内的新兴市场。去年十月，公司位于上海的有机特种表面活

性剂工厂建成投产，目前新厂运行顺利。今年，赢创位于上海的异佛尔酮

和异佛尔酮二胺工厂将年内开工。同时，公司位于中国吉林的新建过氧化

氢工厂进展顺利，计划于2014年上半年投产。赢创将创新型的HPPO工艺

引入中国，将有助于推动中国工业的可持续发展。随着这些投资项目的落

成投产，公司正逐步扩大新兴市场的业务，并进一步巩固在中国市场的领

导地位。 
 
在大中华区，赢创的总销售额较2012年小幅增长。 
 
公司信息 
赢创是一家来自德国的创新型工业集团，我们的核心业务——特种化工在全球处于领先地

位。提升业务盈利、保持企业价值的持续增长是赢创的核心战略。我们将业务与全球大趋

势相结合， 即健康、营养、资源效率、全球化。赢创的发展得益于其创新实力和一体化技

术平台。赢创的业务遍及全球 100 多个国家。2013 财年，赢创的 33,500 多名员工创造

了约 129 亿欧元的销售额，营业利润（税息折旧及摊销前利润）达 20 亿欧元。 
 
赢创工业集团自上世纪七十年代末期开始在大中华区（包括中国大陆、香港和台湾）生产

特种化工产品，并早在此之前就在这一地区有了广泛的业务活动。赢创视大中华区为推动

全球经济发展的驱动力之一，并为实现业务在大中华区持续增长而不断努力。赢创大中华

区现约有 3,200 名员工，2013 年总销售额超过 10 亿欧元。 
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