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2009年继续保持增长，2010年又迎开门红 

 

• 2009财年：虽然受到经济危机的影响，大中华区业务仍保持了稳健的增长势

头，销售同比增长约 4%至 8.56亿欧元 

• 2010第一季度业绩同比大增，全年销售额有望超过 10亿欧元 

• “增长之路”发展战略：制定全面计划促进业务健康成长 

• 致力于在中期内实现 20亿欧元的销售目标 

 

尽管受到宏观经济环境的影响，赢创大中华区在 2009年继续保持增长势头，销

售额较 2008年增长约 4%至 8.56亿欧元。同时，2010年第一季度，公司业绩

同比大增，实现开门红。 

 

2009200920092009 年业绩稳健增长年业绩稳健增长年业绩稳健增长年业绩稳健增长，，，，2010201020102010 第一季度第一季度第一季度第一季度实现开门红实现开门红实现开门红实现开门红    

 

2009年赢创在大中华区实现销售额 8.56亿欧元，同比增长 4%。虽然 2009年

初的销售情况延续 2008年底的颓势，但从第二季度开始，伴随中国经济的逐步

回暖，赢创的业绩也有了大幅的改善。其中，与医药、饲料等行业相关的产品体

现了强劲的抗周期性，表现稳定；而与汽车、建筑等行业相关的产品则受益于中

国经济刺激计划，取得了大幅增长。 

 

贴近市场与客户需求，进行本地化生产，更是赢创中国在 2009年取得稳健业绩

的重要原因之一。值得一提的是，投资 2.5亿欧元的赢创大型甲基丙烯酸酯一体

化生产基地于 2008年至 2009年底陆续建成投产。该基地生产的各种产品在亚

洲市场销售良好，不仅为赢创中国 2009年业绩增长助力，更将在未来几年发挥

巨大业绩提升潜力。这也显示了赢创这一投资的战略意义。 

 

2010年，赢创在大中华区也实现了开门红，第一个季度的销售比去年同期大幅

增长。“尽管目前的经济形势仍存在一些不确定的因素，但第一季度的出色表现

以及客户需求的大幅回升，使我们对 2010 年整年实现并超越 10 亿欧元销售额的

的目标充满了信心和期望，”赢创工业集团大中华区总裁俞大海博士说道。 

 

“增长之路增长之路增长之路增长之路””””发展战略发展战略发展战略发展战略，，，，向向向向 20202020 亿欧元销售目标迈进亿欧元销售目标迈进亿欧元销售目标迈进亿欧元销售目标迈进    

    

近几年来，亚洲地区的化工市场始终以两位数的高增长率快速发展，中国市场的

表现尤为突出。据预测，2013年全球化工市场规模将达到 31,070亿欧元，其中

中国将占 17%，成为全球第三大化工市场。而赢创也将积极参与中国化工市场的

高速成长，并力争在中期内实现大中华区 20亿欧元的销售目标。为此，赢创于

2008年秋就制定并启动了“增长之路”战略发展计划，主要从开拓市场、提升营

运能力、加强产品本地化、加大投资等方面，推进企业在大中华区的健康成长。 
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根据这一战略，赢创于 2009年启动了多个针对重点行业的跨业务部门项目，如汽

车、建筑、电子与照明等。各项目旨在以行业应用和客户需求为导向，通过业务

部门之间跨部门的合作，整合赢创的产品及技术资源，为客户提供一站式解决方

案。其中汽车小组成功与多家中国整车生产企业开展业务交流，并正根据客户反

馈进行进一步的业务合作。 

 

为给公司的本地发展提供支持，赢创还将继续增加投资。“在过去的几年中，赢

创每年在中国的投资都超过 1亿欧元。在在未来几年中，我们将继续加大投资力

度。这其中不仅包括生产设施的投入，也包括对本地研发和人才的投入，”俞大

海博士表示。目前，赢创已着手对其位于上海及台中的聚甲基丙烯酸甲酯模塑料

生产设施进行扩建。位于台中的赢创辅德高分子股份有限公司主要为平板显示屏

生产宝克力®模塑料产品，年生产量约为 4万吨。扩建后的工厂将新增 2万吨的

年生产能力，将于 2011年第二季度投入使用。而赢创位于上海的聚甲基丙烯酸甲

酯模塑料厂房则主要为汽车、照明和电子行业提供宝克力®模塑料产品，年产量约

为 1.8万吨。扩建工程预计将在 2011年下半年完成，将使该厂的产量翻番。此

外，赢创还对其甲基丙烯酸甲酯一体化生产基地内的甲基丙烯酸工厂进行了扩

建，扩建后的厂房将于本月投入生产，年产量将被提升至 2.5万吨。 

 

另外，作为“增长之路”的重要组成部分，赢创在中国制定了战略性人力资源规

划，通过更具系统性和战略性的人才规划，如继任者计划、人才评估、赢创管理

发展项目(EMDP)及各种培训等多种途径，为赢创的发展提供长足的人才动力。 

 

“通过这一系列举措，我们非常有信心在 4-5年后在大中华地区实现 20亿欧元

的销售目标，成为在中国领先的国际特种化学品公司”。俞大海博士说道。 

 

公司信息公司信息公司信息公司信息    

赢创工业集团是一家创新型的工业集团，主要致力于发展三个高效益和发展前景良好的产

业领域：化工、能源和房地产。赢创工业集团既是全球领先的特种化工企业，也专长于利

用煤炭及可再生能源发电，同时还是德国最大的私人住宅房地产公司。我们的优势在于变

革创新、术业专攻、自我更新和值得信赖。赢创工业集团业务遍布全球的 100 多个国家。

在 2009 财年，该集团 41,000 多名员工创造了 130 亿欧元的销售额。EBITDA(息税折

旧摊销前利润)约为 20亿欧元。 

 

赢创工业集团自 20 世纪 90 年代初期开始在中国生产特种化工产品，并于更早就已经与中

国建立了广泛的贸易关系。今天，赢创在中国已经拥有了近 20 家公司，16 个生产基地。

赢创视中国为推动全球经济发展的主力之一，并计划在中期将大中华区的销售额提高至 20

亿欧元。 
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截至目前，在本新闻稿中提及或任何关系到未来的前瞻性声明中所做出的预测或期望，可能会包含某

些已知或未知的风险及不确定因素。随着公司经营环境的改变，实际发展结果可能会与预期不尽相
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