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赢创工业集团公布 2009 第一季度财务数据 

 

 “On Track”绩效提升计划带领集团抵御危机 

- 销售额同比下降 19%, EBITDA (未计利息、税项、折旧及摊销前的利润)

下降 49% 

- EBITDA 利润率为 10.3%,仍保持在两位数 

- 现金流大幅增加，净财务负债减少 

- 企业经营成本缩减计划成效卓著 

- 2009 年预期：化工业务仍无大范围的转好迹象 

 

 “全球经济危机在我们的第一季度财务报表上又一次深深的烙下了的印记，

特别是我们的化工业务。”赢创工业集团董事长英凯师博士在集团公布 2009

年第一季度财报的新闻发布会上说道。赢创已经在整个集团范围内实施以“On 

Track”为名的绩效提升计划，以应对危机带来的诸多挑战。“集团目前所采

取的一切绩效提升举措都囊括在‘On Track’这个整体计划之下。坚定的对成

本进行削减，既是强化整个集团的必要措施，也是奠定集团迈向未来市场的基

石。为此，我们正按计划实施各项举措。” 

 

通过实施“On Track”绩效提升计划，赢创力图使集团更具竞争力，从而在危

机过后能更强势地脱颖而出。“On Track”计划的核心内容包括三个部分：积

极的产品组合管理、对行政管理结构的系统性重组以及充分发掘短期的及可持

续的增长潜力。“贯彻实施这套战略计划将为实现我们中期的盈利目标奠定更

加扎实的基础，同时也着眼于达到未来资本市场要求。”英凯师博士说道。赢

创从今年起开始执行一系列缩减企业成本的计划，致力于在 2012 年之前持续

地在全球范围内削减每年高达 5 亿欧元的成本支出。今年，集团将有望节省 3

亿欧元，尽管其中有些支出的削减为一次性举措。 

 

计划的实施至今已卓见成效：从目前所取得的成绩来看，赢创非常有信心在

2009 年实现节省 3 亿欧元的目标。三分之二的节省额主要来自外部采购的减

少，以及公司在经营和差旅上减少的支出。其余的三分之一主要是得益于赢创

管理层和员工们的牺牲和贡献，员工们的奖金额减少 50%，此外管理层也未获

加薪，此类的其他相关支出也相应的减少。在此基础上，集团仍在为实现 5 亿

欧元的节省目标而努力。初步实施的措施已确保实现了目标的 25%左右。 

 

受全球经济环境影响，销售额与盈利明显减少 

 

在 2009 年的第一季度中，赢创工业集团的销售额较 2008 年同期相比下降了

19%，销售额为 32.05 亿欧元。尽管产品的价格提升以及汇率的变化对业务有

利，但主要受制于订货量的下降，化工业务销售额同比下降了 24%，为 22.12

亿欧元。能源业务第一季度的销售额同比增长了 1 个百分点，为 8.73 亿欧

元。房地产业务与去年同期相比，略微下降了 2 个百分点至 8100 万欧元。 
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由于一次性运营成本支出，特别是化工和能源业务在原材料价格进一步下降后

所遭受的存货减值损失，集团 EBITDA (未计利息、税项、折旧及摊销前的利

润) 下降 49%至 3.31 亿欧元。受到产品需求的显著减少，以及原材料价格的

下跌，第一季度化工业务的 EBITDA 降至 2.33 亿欧元。能源业务第一季度的

EBITDA 为 1 亿欧元，房地产业务为 3900 万欧元。 

 

保障现金流的举措卓见成效 

 

鉴于当前的经济形势，赢创着力于保障现金流和销售收入。因此，集团降低了

在公司资产、厂房和设备上的投入，投资降幅达 30%，仅第一季度就节省了

1.59 亿欧元。净运营资本也显著降低。尽管公司第一季度的业绩表现较同期

明显走弱，但这些举措的实施使公司运营的现金流大幅提高至 4.41 亿欧元 

（2008 年第一季度为 2.65 亿欧元），这足以用来进行投资，并将集团净财务

负债降至 43.74 亿欧元，比 2008 年底减少 2.09 亿欧元。 

 

展望 2009 

 

由于 2009 年仍充满诸多不确定因素，因此我们仍无法对今年的业务表现作出

量化预期。特别是在赢创占据 75%销售额的化工行业，仍旧面临诸多经济环境

下的考验。英凯师博士说道：“尽管在三月份，部分化工业务显现出了一些复

苏的迹象，但我们仍没有看到大范围的好转趋势。” 

 

考虑到化工业务在集团业务中所占据的主导地位，赢创认为 2009 年的销售及

盈利都将显著下降。 

 
公司信息 

 

赢创工业集团是一家创新型的工业集团，主要致力于发展三个高效益和发展前景良好的产

业领域：化工、能源和房地产。赢创工业集团既是全球领先的特种化工企业，也专长于利

用煤炭及可再生能源发电，同时还是德国最大的私人住宅房地产公司。我们的优势在于变

革创新、术业专攻、自我更新和值得信赖。赢创工业集团业务遍布全球的100多个国家。在

2008财年，该集团41,000多名员工创造了159亿欧元的销售额。未计利息、税项、折旧及摊

销前的利润达到22亿欧元。 

 

赢创工业集团自 20 世纪 90 年代初期开始在中国生产特种化工产品，并于更早就已经与中

国建立了广泛的贸易关系。今天，赢创在中国已经拥有了近 20 家公司，生产基地遍及中国

十几个城市。在 2008 年财政年度，赢创集团大中华地区 4,000 名员工创造了 8.21 亿欧元

的销售额。赢创视中国为推动全球经济发展的主力之一，并计划在中期将大中华区的销售

额提高至 20 亿欧元。 

 

免责声明 



 

 
 

截至到目前，在本新闻稿中提及或任何关系到未来的前瞻性声明中所做出的预测或期望，

可能会包含某些已知或未知的风险及不确定因素。随着公司经营环境的改变，实际发展结

果可能会与预期不尽相同。赢创工业集团不会为此新闻稿中所作的任何预测、期望或声明

承担更新的义务。 

 


