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贏創工業集團發布 2013 年財報 
我們取得戰略性成功—— 
儘管市場環境艱難，贏創仍保持穩健業績 
 

 董事長英凱師博士表示：“我們實現了公司的戰略目標：贏創

已經成爲一家特種化工的上市企業。面對艱難的市場環境，

我們仍保持了穩健的業績。” 
 2013 年經營業績： 

 集團銷售總額達 129 億歐元，自有業務的銷售勢頭良好 
 調整後 EBITDA 達 20 億歐元，主要受價格因素影響，

較去年極高水平有所下跌 
 調整後 EBITDA 利潤率達 15.6%，具有吸引力 

 研發投入高達 3.94 億歐元，研發費用占比爲 3.1% 
 2014 年展望：預計銷售額小幅上升；調整後 EBITDA 在 18

億到 21 億歐元之間 
 
埃森——贏創工業集團近期公布了2013 年業績報告。“贏創在法蘭克福股

票交易所成功上市，幷于去年夏天剝離了房地産領域的相關業務，公司 
已成功轉型爲一家專注特種化學品業務的企業。2013年，公司實現其增

長策略，順利完成了首批投資項目，” 贏創工業集團董事長英凱師博士說

道。 
 
2013年，整體經濟形勢比預期更爲嚴峻。雖然銷售額有所提升，但售價

下跌影響了贏創的經營業績。“儘管市場環境艱難，我們的業績仍然表現穩

健，”英凱師表示。“我們將進一步提升公司的運營及行政效率，幷系統地

改善成本管理。這將提升公司的競爭力，幷支持我們的盈利性增長，”他强

調。 
 
贏創預期，2014年的銷售額將較去年小幅增長（2013年：129億歐

元），預計調整後EBITDA將在18億到21億歐元之間（2013年：20億歐

元）。 
 
集團自有業務的銷售勢頭良好，經營業績穩健 
2013年，亞太和北美地區的經濟增長放緩，這兩個重要市場的終端行業

客戶受到波及，進而影響了公司的業績表現。歐洲經濟持續疲軟亦對公司

業績造成影響。充滿挑戰的市場環境對某些重點産品的售價造成壓力，令
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其售價明顯下滑。但另一方面，全球需求持續高企，推動銷量顯著上漲，

在2013年下半年尤爲突出。 
 
2013年，集團自有業務的銷售額穩定，較去年微跌1%。這主要是因爲售

價下跌了5個百分點，而銷量上升了4個百分點。加上其它因素包括2012
年剝離兩項小型業務（令銷售額下跌2個百分點）及匯率影響（令銷售額

下跌1個百分點），總體銷售額下跌4%至128.74億歐元（2012年：

133.65億歐元）。 
 
經營業績較去年的極高水平有所回落，主要是由于某些重點産品的售價下

跌。總體而言，調整後EBITDA下跌19%至20.07億歐元（2012年：

24.67億歐元），而調整後EBIT下跌25%至14.24億歐元（2012年：

18.87億歐元）。調整後EBITDA率爲15.6%，公司的盈利水平仍相當具有

吸引力（2012年：18.5%）。 
 
提升研發活動 
鑒于研發在戰略上的重要性，自2009年起，贏創在研發方面的投入以平

均每年9%的速度增長。2013年的研發投入從去年的3.82億歐元增長至

3.94億歐元，研發費用占比3.1%。卓越的創新能力將在未來數年持續支持

贏創的增長戰略。公司目前擁有約500個研發項目。最新的研發成果包括

新型氨基酸源，用作水産飼料添加劑、窗戶絕緣材料，以及生物基原材

料，可替代石油基的氨基十二烷酸生産聚醯胺12，該産品可應用于汽車行

業。 
 
專注提升效率，啓動“卓越行政”項目 
2012年初實行的On Track 2.0 效率提升計劃已取得顯著的進展，該計劃

旨在進一步提升生産效率。此計劃啓動僅24個月，公司已實現每年節省資

金超過2.8億歐元，計劃的目標是到2016年底每年節省資金5億歐元。 
 
繼成功上市和專注特種化學品業務之後，贏創于2013年9月啓動了“卓越

行政”項目，以進一步增强其競爭優勢，幷優化行政流程質量。至2016年
底，該項目每年最多可帶來2.5億歐元的成本節約。2013年下半年，公司

完成了第一輪的行政架構重組。 
 
2014年展望 
贏創預期，主要受工業化國家推動，全球經濟增長將在2014年有所回
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暖。然而，央行會否收緊貨幣政策仍存在很大的不確定性，這可能會阻礙

新興市場的發展。 
 
銷售額和利潤 
假設經濟環境有所好轉，贏創預計銷售額將在 2014 年小幅上升（2013
年：129 億歐元）。2014 年能够維持去年下半年的良好發展勢頭，首批

投資項目順利完成可支持銷售額的進一步增長。 
 
總體而言，贏創預計調整後EBITDA將在18億到21億歐元之間（2013
年：20億歐元）。當比較2014年的利潤變動時，請留意2013年初的産品

售價導致了高盈利水平。 
 
大中華區業務穩定增長 
目前，贏創正執行總額超過60 億歐元的增長計劃，其中很大一部分將投

入包括中國在內的新興市場。去年十月，公司位于上海的有機特種表面活

性劑工廠建成投産，目前新廠運行順利。今年，贏創位于上海的异佛爾酮

和异佛爾酮二胺工廠將年內開工。同時，公司位于中國吉林的新建過氧化

氫工廠進展順利，計劃于2014年上半年投産。贏創將創新型的HPPO工藝

引入中國，將有助于推動中國工業的可持續發展。隨著這些投資項目的落

成投産，公司正逐步擴大新興市場的業務，幷進一步鞏固在中國市場的領

導地位。 
 
在大中華區，贏創的總銷售額較2012年小幅增長。 
 
公司信息 
贏創是一家來自德國的創新型工業集團，我們的核心業務——特種化工在全球處于領先地

位。提升業務盈利、保持企業價值的持續增長是贏創的核心戰略。我們將業務與全球大趨

勢相結合， 即健康、營養、資源效率、全球化。贏創的發展得益于其創新實力和一體化技

術平臺。贏創的業務遍及全球 100 多個國家。2013 財年，贏創的 33,500 多名員工創造

了約 129 億歐元的銷售額，營業利潤（稅息折舊及攤銷前利潤）達 20 億歐元。 
 
贏創工業集團自上世紀七十年代末期開始在大中華區（包括中國大陸、香港和臺灣）生産

特種化工産品，幷早在此之前就在這一地區有了廣泛的業務活動。贏創視大中華區爲推動

全球經濟發展的驅動力之一，幷爲實現業務在大中華區持續增長而不斷努力。贏創大中華

區現約有 3,200 名員工，2013 年總銷售額超過 10 億歐元。 
 
免責聲明 
截至目前，在本新聞稿中提及或任何關係到未來的前瞻性聲明中所做出的預測或期望，可
能會包含某些已知或未知的風險及不確定因素。隨著公司經營環境的改變，實際發展結果
可能會與預期不盡相同。贏創工業集團及其集團公司不會爲此新聞稿中所作的任何預測、
期望或聲明承擔更新的義務。 


