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� 未來三年的投資預計超過 5千萬歐元  

� 計劃在 2011年，設立面向電子與照明行業的高級項目屋  

� 與友達光電建立戰略合作夥伴關係 

 

贏創近日宣布將進一步擴展在台灣的業務，未來三年在該地區的新投資將超過 5
千萬歐元。贏創將台灣作為亞洲業務的一個重要地區，不僅要把握在中國大陸的

業務機會，還要兼顧整個亞太地區的發展機會。贏創德固賽責任有限公司董事長

吳皓澤在 11月底訪問台灣時表示：“這些投資將契合該地區的實際戰略發展，

並註重推動綠色能源和減少碳足跡。另一方面，台灣在關鍵技術領域的全球領先

地位已被認可，因此我們在此的進一步投資也將會從中受益。” 

 

德國以外的第一個項目屋德國以外的第一個項目屋德國以外的第一個項目屋德國以外的第一個項目屋     

 

除對生產設施的投資外，贏創還計劃於 2011年在台灣建立一個面向電子與照明

業的高級項目屋。這是贏創的第九個項目屋，也是第一個在德國以外成立的項目

屋。這一舉策體現了贏創致力於貼近客戶的理念，尤其是一些推動市場快速發展

的企業的研發與技術中心，從而建立更加緊密的聯繫與合作。  

 

與友達光電公司的戰略合作與友達光電公司的戰略合作與友達光電公司的戰略合作與友達光電公司的戰略合作     

 

在吳皓澤訪台期間，贏創與友達光電股份有限公司達成進一步合作，針對在快速

發展的太陽能、照明及其它綠色能源市場領域的研發、產品規劃和生產簽署了非

排他性合作協議，以及在聚甲基丙稀酸甲酯(PMMA)回收等領域的附加合作協議。

此外，贏創合資企業輔德高分子股份有限公司也計劃將 PMMA產能翻一倍，達到

約 85,000噸。  

 

贏創自 70年代末在台灣開展業務，並與國際矽業化學股份有限公司達成了沉澱

法白炭黑的專利生產協議。目前，贏創在台灣擁有四家公司和三家生產基地。 

2009財年，贏創在台灣擁有約 200名員工，銷售額達 1.3億歐元。  

 

贏創大中華區總裁俞大海博士表示：“對台灣的新投資鞏固了贏創在亞洲，尤其

是在大中華區的長期發展，並通過提升本地化創新，從而促進贏創實現更高的增

長目標。” 
 

 

公司信息公司信息公司信息公司信息    

贏創工業集團是一家創新型的工業集團，主要致力於發展三個高效益和發展前景良好的產

業領域：化工、能源和房地產。贏創工業集團既是全球領先的特種化工企業，也專長於利

用煤炭及可再生能源發電，同時還是德國最大的私人住宅房地產公司。我們的優勢在於變

革創新、術業專攻、自我更新和值得信賴。贏創工業集團業務遍布全球的 100 多個國家。
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在 2009 財年，該集團 39,000 多名員工創造了 131 億歐元的銷售額。EBITDA(息稅折舊攤

銷前利潤)約為 20 億歐元。 

 

贏創工業集團自 20 世紀 90 年代初期開始在中國生產特種化工產品，並於更早就已經與中

國建立了廣泛的貿易關系。今天，贏創在中國已經擁有了近 20 家公司，16 個生產基地。

贏創視中國為推動全球經濟發展的主力之一，並計劃在中期將大中華區的銷售額提高至 20

億歐元。 

 

免責聲明免責聲明免責聲明免責聲明    

截至目前，在本新聞稿中提及或任何關系到未來的前瞻性聲明中所做出的預測或期望，可

能會包含某些已知或未知的風險及不確定因素。隨著公司經營環境的改變，實際發展結果

可能會與預期不盡相同。贏創工業集團不會為此新聞稿中所作的任何預測、期望或聲明承

擔更新的義務。 

 


