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赢创在德新建系统整合项目屋 

 为客户的工艺流程提供量身定制的解决方案，贯穿附加值创造过程的每一步 

 整合性的技术方案为产品创新铺就道路 

作为全球特种化工行业的领先者，赢创工业集团正在将自身的优势与个人消费需

求更紧密地联系在一起。秉持这一战略方向，赢创近日在德国哈瑙-沃尔夫冈成立

了系统整合项目屋。赢创工业集团董事会成员中负责化工业务的沃豪瑟先生（Mr. 

Patrick Wohlhauser）说道：“我们的客户不断致力于优化其自身的工艺流程，

所以赢创希望通过我们的解决方案，为客户提升每个工艺环节中的附加价值，从

而帮助他们更好、更快且更有效地实现目标。” 

赢创成立系统整合项目屋的初衷与其他项目屋不尽相同。“无论对于任何一个客

户，我们都不能仅仅凭借所交付的创新产品，就指望它立刻大获成功，在特种化

工领域尤其不能如此。要在竞争中占得先机，我们必须知道这项创新产品能够在

多大程度上被融合到客户的工艺流程及生产线当中。伴随着不同工艺环节中各种

问题需求的出现，就逐渐产生了对整合型解决方案的需求。”新项目屋的负责人

欧伯奇博士（Dr. Michael Olbrich）解释道。“我们试图通过这种整合式的方案

帮助客户改进生产工艺，在整个流程中创造更多的附加值，从而为新产品的‘入

市’提供支持。” 

系统整合项目屋目前约有 15 名工作人员，他们从今年年初至今已经完成了十二个

项目课题。这些来自于赢创不同业务部门的专家们，通过他们的紧密合作，为更

好的将科学研发的成果工业化和市场化铺平了道路。项目屋的研究课题多种多

样，包括根据客户的需求研制即买即用型的添加剂；塑料在汽车玻璃中的应用；

太阳能产品的相关成分以及纳米纤维在过滤功能上的应用等。 

 “我们希望找出能够完美融合到客户生产流程中的解决方案，从而以为客户提供

更多的竞争优势，创造真正的附加价值，”欧伯奇博士说道。除了寻求技术上的

提升与突破，赢创还试图通过这个项目屋的建立创造发展出一种新的市场营销理

念。 

沃豪瑟先生相信，在今天，更高更有效的产品性能、市场机遇以及附加的利润价

值并以往任何时候都更为重要：“在当前全球经济面临重大挑战的背景下，最终

的结果将会证明我们的策略是正确的。” 

与赢创的其他项目屋一样，系统整合项目屋的运营时间也是三年。在这期间，来

自赢创各业务部门的专家们将在一些跨业务跨部门的课题上携手合作。该项目屋

也由赢创的战略研发部即 Creavis 技术与创新部门负责管理。 

公司信息 

 

赢创工业集团是一家创新型的工业集团，主要致力于发展三个高效益和发展前景良好的产

业领域：化工、能源和房地产。赢创工业集团既是全球领先的特种化工企业，也专长于利

用煤炭及可再生能源发电，同时还是德国最大的私人住宅房地产公司。我们的优势在于变

革创新、术业专攻、自我更新和值得信赖。赢创工业集团业务遍布全球的100多个国家。在

2008财年，该集团41,000多名员工创造了159亿欧元的销售额。未计利息、税项、折旧及摊
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销前的利润达到22亿欧元。 

 

赢创工业集团自 20 世纪 90 年代初期开始在中国生产特种化工产品，并于更早就已经与中

国建立了广泛的贸易关系。今天，赢创在中国已经拥有了近 20 家公司，生产基地遍及中国

十几个城市。在 2008 年财政年度，赢创集团大中华地区 4,000 名员工创造了 8.21 亿欧元

的销售额。赢创视中国为推动全球经济发展的主力之一，并计划在中期将大中华区的销售

额提高至 20 亿欧元。 

 

免责声明 

截至到目前，在本新闻稿中提及或任何关系到未来的前瞻性声明中所做出的预测或期望，

可能会包含某些已知或未知的风险及不确定因素。随着公司经营环境的改变，实际发展结

果可能会与预期不尽相同。赢创工业集团不会为此新闻稿中所作的任何预测、期望或声明

承担更新的义务。 

 


